
Die euregon  
Wirtschaftlichkeitsberatung: 

 3 Tage   
für den Erfolg Ihres Pflegedienstes 

Zusätzliche Tage buchen Sie gern nach Bedarf!

Gut 

beraten mit 

euregon  
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  Sie wünschen sich Sicherheit und 
Erfolg für Ihren Pflegedienst?
Kontaktieren Sie uns noch heute und  
vereinbaren Sie einen Termin für  
Ihre Beratung!

Wirtschaftlich  
erfolgreich!

Unser Beratungspaket für  
erfolgreiche Pflegedienste
TAG 1	 Ist-Analyse, Datenaufnahme  
	 & Maßnahmenplanung

TAG 2	 Erfolgskontrolle & Optimierung

TAG 3	 Auswertung & Check-Up

Jetzt Termin  
vereinbaren!

Betriebswirtschaftliche Beratung  
für nachhaltigen Erfolg im Pflegedienst

  Ganzheitlich zum Erfolg

�Gesetzliche Auflagen, Fachkräftemangel und 
Kostensteigerungen: Mehr als die Hälfte der 
ambulanten Pflegeeinrichtungen sehen ihre 
Existenz gefährdet.

Der Einsatz intelligenter Software bildet die 
Basis für wirtschaftlichen Erfolg. Doch nur 
eine ganzheitliche Betrachtung des Unter-
nehmens und seiner Prozesse – sowie deren 
Optimierung – sichert diesen Erfolg auch 
langfristig. Unsere mehrstufige Wirtschaft-
lichkeitsberatung unterstützt Führungskräfte 
dabei, ihre Einrichtung(en) – unter Einsatz von 
.snap ambulant – strategisch auf Erfolgskurs 
zu führen.. 

euregon AG

Unternehmenszentrale
Walchstraße 2
86157 Augsburg

T 08 21 . 790 83 60
F 08 21 . 790 83 89

info@euregon.de
www.euregon.de



  TAG 2
	 Erfolgskontrolle & Optimierung

•	 Erste Erfolgskontrolle
•	 Nachjustierung der ersten  

	 Umsetzungsschritte
•	 Weitere Prozessoptimierung auf Grundlage 

	 der Erfolgskontrolle
•	 Aufdeckung weiterer wirtschaftlicher  

	 Potenziale
•	 Weiterentwicklung der Optimierungs- 

	 strategie inkl. Zielvereinbarung

  TAG 1
	 Ist-Analyse, Datenaufnahme &  

Maßnahmenplanung

•	 Analyse der Planungs- und  
	 Erfassungsprozesse
•	 Prüfung des Abrechnungsprozesses
•	 Kontrolle der aktuellen Nutzung der  
	 .snap-Werkzeuge (z.B. Analyzer, 
	 Assist und Klientenanalyse 360°)
•	 Überprüfung der Controllingvorgaben 
	 (inkl. Qualifikationspreise)
•	 Identifizierung von Erlösreserven 
•	 Ergebnisfeststellung
•	 Erarbeitung eines Maßnahmenplans mit  
	 Priorisierung der Aufgaben
•	 Vereinbarung konkreter Umsetzungs- 
	 schritte in Abstimmung mit der  
	 Geschäftsführung

  TAG 3
	 Auswertung & Check-Up

•	 Fortschrittskontrolle
•	 Überprüfung der Zielvereinbarung
•	 Kontrolle der neu eingeführten Prozesse
•	 Abschlussgespräch mit Geschäfts- 

	 führung inkl. Dokumentation
•	 Vereinbarung weiterer  

	 Umsetzungsschritte (optional)
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Ihr Pflegedienst 
auf Erfolgskurs!


